营业部内部合作发展政策

本着天骄国际旅行社品牌的推进与发展，与打造营业部之间的发展与合作，以及营业部品牌的推广，共同制订与修正天骄国旅营业部内部合作发展政策；

1：每个营业部都具有自身优势和特点，具有自己拿手路线和特色项目，例如：xx营业部有xx成熟路线或者xx营业部具有拓展素质培训优势等，可以继续发挥其路线优势，制作出营业部之间拼团同返路线，由带团营业部负责整体路线品质，组团营业部实现同返政策，出行统一天骄国际旅行社队旗形象，打造天骄专属品牌旅行，让客人达到旅行的品牌统一的感觉；

2：总部提供统一的网络在线分销平台可以利用，天骄国旅官网及天骄国际旅行社微信公众号，可实现在游客在线报名获得积分，积分在报名抵现金，游客将连接分享朋友圈有人点击获得积分，有人报名获得佣金等服务，增加会员粘性，此平台仅限加盟营业部上传路线，来保证平台路线纯净品质，也好实现会员看好路线后营业部直接同返散拼政策；

3：发团推广方式不断交流，建立自己的良好会员群体，不以同地区价格战为主要战略，这样不利于发展，要有整体的商业运作思维，整体的发展战略目标，以便在同业中稳打稳拿的市场战略中发展，网络平台使用定期培训或者内部群里询问交流；

4：地区跨度较大的营业部，长线可做沿途拼团，短线临近营业部可以发展相近合作比较好的户外一同加入天骄国际旅行社，形成营业部地方小联盟进行短线散拼同返合作，统一走总社旅游合同和派团单即可；

4：当网络平台在线支付会员达到一定量的时候，可以实现多元发展，可提供天骄文化传播有限公司XX地区分公司的授权注册（营业部免费加入），在当地可同步洽谈商品品牌代理商，我们提供网上平台广告及销售服务，收取一定的推广费及销售提点业务，针对有全域推广的品牌商可实现跨地区营业部广告投放，以便各地营业部进行多元化发展赢收；

5：总部广告公司业务可跨地区承接：网站建设，微信功能开发，手机安卓和苹果APP制作，网上商城，网上分销，微信小程序，名片彩页设计印刷，项目全景制作，航拍，直播，视频音频制作等，有一定能力的营业部可以附带揽收其中业务，增加营收；

6：总部提供各种方便大家发展的需求手续，规范性发展切不可冒进也不可违规发展，多遵循旅游法，服务好顾客，长久发展下多赚口碑比赚钱要来的实在；

6:最后同德同心共同发展，做好口碑旅行，更多合作发展政策不断更新完善；

